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PRESENTES A LO LARGO Y ANCHO DEL PAIS

Sean bienvenidos una vez mas a una nueva edicién de Nuestro
Campo, la revista de New Holland Agriculture para Argentina que busca
compartir novedades de la marca, dar a conocer las mejores historias de
nuestros clientes y acercar toda la informacion necesaria sobre los Ultimos
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lanzamientos.

El 2022 fue un aho muy especial que siempre recordaremos.
Regresamos de manera presencial a las ferias y eventos més importantes
del ambiente agropecuario y recuperamos el contacto cara a cara
con nuestros clientes. Durante estos meses, nos enfocamos en seguir
ampliando nuestro portafolio de productos nacionales, fabricados
en la planta de Ferreyra, Cérdoba. Ademads, inauguramos el primer
concesionario Smart Dealer en Argentina, un concepto que naci6 en
Brasil y que llegd a nuestro pais, exactamente a la ciudad de Victoria,
Entre Rios, para cambiar por completo el vinculo con los que siempre
nos eligen. En ese marco, presentamos la Central de Inteligencia, una
herramienta que permite el monitoreo de los equipos en tiempo real,
los Oculus, un lente que posee una pequeha cdmara que permite que un
técnico del concesionario o de la planta industrial pueda observar y hacer
un diagndstico rapido y asertivo, y el casco de realidad aumentada, que
busca entrenar a operadores y a técnicos sin la necesidad de desarmar
un producto. El sector agropecuario tiene una particularidad y exige a los
proveedores anticiparse, por eso estamos atentos a las demandas de cada
productor, trabajando y mirando siempre lo que se viene.

Esperamos que disfrutes de esta nueva edicién tanto como nosotros

haciéndola.

iBuena lectural

Para potenciar su actividad rural, el
ex capitan de River Plate adquirié un
nuevo tractor T7.240 de New Holland
Agriculture, que se suma al modelo
T6.130 con el que realiza tareas en su
campo de Las Rosas, en Santa Fe.
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Nuestro Campo es una publicaciéon
de New Holland para Argentina.

Los articulos aqui’publicados no
representan, necesariamente, la
opinion de la empresa sobre el asunto.
La reproducién total o parcial del
contenido estd permitida siempre que
se identifique la fuente.

Escriba a New Holland

Nuestro Campo para hacernos
llegar sus opiniones, sugerencias
y consultas:

New Holland Nuestro Campo
Montaheses 2641 2° D (1428)
Buenos Aires, Argentina

Tel: (5411) 4786-9633

E-mail: fmayer@pgl.com.ar

8 jlnauguramos el primer

Smart Dealer en Argentina!
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Un nuevo concepto de concesionario mas integrado
llegé a la ciudad de Victoria, en Entre Rios, para
continuar cerca de nuestros clientes con soluciones
innovadoras y cercania En Todo Momento.

En el marco de Octubre Rosa, y con el fin de celebrar
el dia de la Mujer Rural, la marca realiz6 el primer
encuentro a campo de Mujeres en Campafia junto a
clientas, publico interno, periodistas e influencers.

AGRONOMA QUE DESDE LA PAMPA
EXPORTA TODO SU CONOCIMIENTO
AL MUNDO

New Holland sigue
trabajando junto a
“Mujeres en Campafia”
para visibilizar el rol de
las mujeres en el campo
y conocer historias
motivadoras como la de
Paulina Lescano, Unica
argentina en disertar en
el congreso “Women

in Agribusiness”, que se
< desarroll6 en Dallas,
Estados Unidos.

I 8 Orgullo Argentino

I 2 PAULINA LESCANO, LA INGENIERA

Junto a Kelly, concesionario oficial en la localidad
bonaerense de Bragado, la marca entreg6 el primer tractor
0 Km. de la Argentina en ser adquirido con criptogranos.
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CLIENTE

Leo Ponzio, un campeodn
a todo terreno con
mdquinas New Holland

El ex capitan de River Plate adquirio
dos tractores de la marca para obtener
grandes resultados en el campo.

| multicampedn Leonardo Pon-

zio es reconocido por su desem-
peho deportivo, pero desde chico
tiene una pasion oculta: el campo.
Como dice el refrdn, uno siempre
vuelve a los lugares donde fue feliz,
algo que el ex capitdn de River Plate
siempre tuvo bien en claro.

Con el firme objetivo de
consumar el deseo de su abuelo,
decidio utilizar los ingresos del
futbol para destinarlos al rubro.
Actualmente es duefio del
establecimiento “Los Abuelos”, un
campo ubicado en la localidad de
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Las Rosas, provincia de Santa Fe,
donde produce maiz, trigo y soja.

“En 2004 pude cumplir el
sueiio de mi abuelo e invertir
en el campo. Todo lo que
ganaba, lo invertia. Por eso
uno siente tanta pertenencia
a este lugar, porque lo vivi de
chiquito. Este es mi sitio en el

mundo®, expreso Leo.

Gracias al futbol aprendi6 a
trabajar en equipo, algo que no

puede faltar en “Los Abuelos”.
Aunque confesd que él administra
los campos, estd rodeado por su
familia, su pap4, su cuhado y un
ingeniero agrbnomo, quienes le dan
el apoyo necesario para seguir en la
actividad agricola.

El deportista que colgd sus
botines y jugd su Gltimo partido
recientemente estd totalmente
enfocado en su vida en el campo.

Es por eso que, para potenciar su
actividad rural, adquirié un nuevo
tractor T7.240 de New Holland
Agriculture que se suma al modelo
T6.130 con el que ya realizaba tareas
en el campo.

Ponzio es consciente de la
importancia de la tecnologia en las
labores agricolas, una caracteristica
gue encuentra en las maquinas de
la marca y que estd aprendiendo
a utilizar para sacarle el maximo
provecho.

“La tecnologia sirve para
que todo sea mejor. Todavia
no estoy tan empapado con
el entorno digital pero esta

en mi cabeza incorporarlo
mientras se pueda*, destaco

el ex futbolista.

POTENCIAY
RENDIMIENTO EN EL
CAMPO

La linea T7 de New Holland se destaca
por su versatilidad y por la gran variedad
de configuraciones que ofrece para que
el agricultor pueda elegir la que mejor
se adapte a sus necesidades. Reuniendo
desempeiio con tecnologia, la gama T7
ofrece versiones de hasta 241 CV y modelos
especificos para cada actividad en el campo.
Ya sea en la preparacion del suelo, en la
siembra, en la pulverizacién o en el cultivo,
ademas de las tareas ganaderas, la familia T7
es ideal para sacar el maximo provecho en
las aplicaciones agricolas.
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e i



9200 DEALER

ilnauguramos el
primer Smart Dealer
en Argentinad!

La familia Manassero abrio

las puertas de su nuevo
concesionario ubicado en la
ciudad de Victoria, Entre Rios.

U n nuevo concepto de
concesionario mds integrado
llegd a la ciudad de Victoria, Entre
Rios, para cambiar por completo

la manera que tiene la marca de
relacionarse con los clientes.

Manassero fue el concesionario
encargado de impulsar este pro-
yecto que cuenta con una parti-
cular vista 360° donde se pueden
observar todos los ambientes del
lugar: ventas, posventa, repuestos,
taller; la Central de Inteligencia y la
administracion. En el centro del local

comercial se ubica un moderno El proyecto de los Smart
espacio de coworking con acceso Dealers naci6 en Brasil, cuando un
a internet, comodidades para los representante de la marca quiso
clientes y un store con el merchan-  innovar para fortalecer su vinculo
dising de la marca. con los clientes y, luego de investi-

gaciones de mercado, inauguro el
primero en el pais vecino. Ma-
nassero es el tercero en abrir sus
puertas en la region y el primero
en Argentina.

o—
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“Esta nueva propuesta implica
vincularse con el cliente de
nuevas maneras. Queremos ser
mas cercanos para relacionarnos
mejor, tanto con los productores
como con la sociedad. La marca
crecera en la medida en que
sus concesionarios puedan
insertarse y relacionarse con
la comunidad. Es por eso que
desde New Holland buscamos
que nuestra red pueda
vincularse con instituciones
sociales, culturales y educativas
de cada ciudad para trabajar
en forma conjunta”, explicé
Tomas Liceda Rosasco, Director

Comercial de New Holland.

En la esperada inaugura-
cién no faltaron las payadas de
Nicolds Membriani y Carlos
Marchesini ni la buena musica
de Soledad Pastorutti, quien se

encargd de dar el cierre musical.

La de Manassero es la
primera de una serie de inaugu-
raciones que se estardn dando
en los proximos meses en la red
de New Holland Agriculture. La
siguiente apertura de un Smart
Dealer tendrd lugar en la ciudad
bonaerense de 9 de julio junto al
concesionario Nire Maquinarias.

o—
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CLIENTE

PAULINA LESCANQO,

LA INGENIERA AGRONOMA
QUE DESDE LA PAMPA
EXPORTA SU CONOCIMIENTO
AL MUNDO

La especialista en mercados de commodities fue la unica
argentina oradora en el congreso “Woman in Agribusiness”’.

N ew Holland sigue trabajando
junto a “Mujeres en Campana’
para visibilizar el rol de las mujeres
en el campo y conocer historias
motivadoras como la de Paulina
Lescano. Oriunda de Santa Rosa,
La Pampa, la Ingeniera Agrénoma y
especialista en mercados de com-
modities dio sus primeros pasos en
una multinacional de granos, siendo
la primera mujer operadora de
cereales y oleaginosas en la Bolsa de
Comercio de Rosario.

€¢ Para mi significé un
| hito porque era la Unica
mujer trabajando en ese
lugar”, comento sobre sus
primeras experiencias en |

el rubro.

.......................

Lejos de quedarse en su zona de
confort, fue probando distintas
areas que la ayudaron a convertirse
en la profesional que es hoy.

¢ Una caracteristica que
' me gusta, que fui logrando
profesionalmente, es

que trabajé en todos los
eslabones de la cadena.
Estuve en un exportador,

en un corretaje, en un pool
de siembra, entre otros

sectores’’, expreso.

Paulina es muy reconocida en el
rubro por su imponente carrera

profesional. Hace unas semanas,
estuvo presente como oradora en

el “Women in Agribusiness”, un

congreso que se llevd a cabo en
Dallas, Estados Unidos, donde fue la
Unica mujer argentina en participar.

.......................

€6 Senti mucho orgullo
de haber estado en el
congreso. Nunca me
puse la etiqueta de la
representante de mi pais,
pero si recibi comentarios
positivos y felicitaciones
de otras mujeres que me
contactaron tras escuchar
mi charla”, comenté

sobre la experiencia.

.......................
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JUNTO A
“MUJERES EN CAMPANA”
Paulina forma parte de Mujeres Rurales

y cree que “una de las mejores formas

de lograr que las mujeres vayamos

teniendo mas espacios es mostrar con
acciones concretas que realmente lo

podemos hacer”.

La especialista en mercados
participa activamente de la iniciativa
“Mujeres en Campana’, que busca
visibilizar el rol de las mujeres en
el campo y sostiene que “lo mas
importante para generar concien-
cia y que cada vez seamos mas es
mostrar que ya hay mujeres que tra-
bajan en el rubro. Esa accion es fun-
damental porque automdticamente
vas a generar algin cambio en la
otra persona. Creo que mostrar
€s0 genera una reaccion positiva en
quien lo estd mirando”.

o—
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MEC a todo terreno

Un dia de campo en el que
no faltaron risas, musica y
complicidad femenina.

En el marco de Octubre Rosa, y

con el fin de celebrar el dia de la
Mujer Rural, la marca realizé6 el pri-
mer encuentro a campo de Mujeres
en Campaiia junto a clientas, perio-
distas, influencers y publico interno.

La jornada estuvo repleta de
actividades, las participantes realiza-
ron pruebas dinamicas, conocieron
el nuevo concepto Smart Dealer y
se interiorizaron sobre los cuida-
dos preventivos contra el cancer de
mama junto a referentes de Mac-
ma (Movimiento Ayuda Cancer de
Mama).

La iniciativa ‘“Mujeres en Cam-
pafia’ es un espacio construido a
través de las voces e ideas de muchas
personas. Tras un trabajo mancomu-
nado con concesionarios oficiales,
referentes del agro, contratistas,
productoras y embajadoras de New
Holland, se da continuidad por se-
gundo afio consecutivo a este pro-
yecto con una plataforma web con
contenidos exclusivos.

Desde la plataforma se puede
acceder a capacitaciones, foros,
talleres, entrevistas y contenido de
interés especialmente dirigidos a las
mujeres del sector y el trabajo que
realizan. “Estamos muy orgullosos
porque cada vez son mas los pa-
dres que se acercan a nosotros para
comentarnos que le recomendaron
a sus hijas inscribirse en nuestra pla-
taforma para capacitarse y realizar
los cursos que ofrecemos. Mujeres
en Campafia marcé un antes y un
después. Gracias a este proyecto nos
encontramos con historias que inspi-
ran, que potencian y que nos ayudan
a seguir creciendo”, expres6 Gabriel
Tronchoni, Gerente de Marketing de
New Holland.

o—
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Orgullo Argentino

El concesionario Kelly, ubicado en Bragado,
cerro el acuerdo comercial por un tractor
TD5.110 adquirido con agrotokens

unto a Kelly, concesionario bonae-

rense oriundo de Bragado, la mar-
ca entregd el primer tractor O Km.
de la Argentina en ser adquirido con
criptogranos.Se trata de una opera-
cion sin precedentes en el pais y que
representa el puntapié inicial para el
comercio con este tipo de activos
digitales en el rubro de la maquinaria
agricola. La venta fue cerrada por el
concesionario con el apoyo de CNH

18

Industrial Capital, brazo financiero
de CNH Industrial, y Agrotoken,
plataforma global de tokenizaciéon de
commodities agricolas.

“Este es un gran paso para
New Holland y para el
agro argentino. Vivimos
en un mundo en constante
transformacién y el campo

no es la excepcion. La
economia digital ya es parte
de nuestras vidas y esta es
una muestra del potencial
de evolucion y desarrollo
que tenemos en nuestro
rubro”, sefial6 Tomas Liceda
Rosasco, Director Comercial
de New Holland.

“Fomentamos la
digitalizacion porque nos
da flexibilidad, capacidad

de innovar en lo simple
y agilidad, estamos muy
contentos de incorporar
Agrotoken a nuestros
negocios y a los negocios de
nuestros clientes”, destaco
Ariel Converso, Director de
CNH Industrial Capital en
Argentina.

CRIPTOGRANOS PARA
EL DESARROLLO DE UN
NUEVO AGRO

Cada token de Agrotoken
representa una tonelada de granos
que el productor vendio y entregd
a un acopio. Todas las toneladas son
validadas a través de una “Prueba

de Reserva de Granos” (PoGR),

un sistema transparente, seguro,
descentralizado y auditable en todo
momento.

Una vez que los productores
disponen de sus activos digitales,
pueden utilizarlos para realizar
distintas operaciones, entre ellas
consultar los indices del valor de
los granos en tiempo real, que se
encuentran disponibles ya sea en
el sitio del Grupo Matba Rofex o
de Agrotoken, compra de insumos
y maquinarias del agro, solicitar
préstamos respaldados por granos
y préximamente abonar con una
tarjeta los consumos diarios.

“Mes a mes, venimos
superando nuestros
objetivos y marcando un
gran diferencial en lo que

respecta a los agronegocios,
en esta oportunidad, con
la primera compra integral
de un tractor de la empresa
global New Holland y con
el acompafiamiento del
concesionario Kelly. Desde
Agrotoken buscamos ser
el puente entre el campo
y el mundo cripto, dos
mundos que mientras mas
logremos unir mas se van a
potenciar. Esta transaccion
es evidencia de esto, y nos
sigue posicionando como
la criptomoneda mas real y
confiable del mundo”, cuenta
Eduardo Novillo Astrada,
CEO y Cofundador de
Agrotoken.
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Estamos conectados

La tecnologia evolucioné para hacernos todo mas sencillo. Tener informacién de los
cultivos, un mejor control de las maquinas y darle seguimiento a la cosecha hoy es

posible en cualquier momento y desde cualquier lugar.
i j de lo esencial de nuestro campo: la gente.

newhollandentodomomento.com.ar
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