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Fiel representante de las mujeres rurales, 
Jésica Olivo comparte su historia de vida y 
las motivaciones que impulsaron a su familia a 
trabajar en el sector agropecuario.  

Javier Brienza encabeza la tercera generación 
de una familia de productores rurales y 
comparte su historia trabajando en tierras 
pampeanas. PÁGINA 5

Pasión, amor y tradición son las palabras que 
definen lo que siente Iván Rosso cuando habla 
del campo. PÁGINA 15
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“DESDE QUE NACÍ 
ESTOY EN EL CAMPO, 
MI INFANCIA LA PASÉ 
DENTRO DE CASILLAS 
RURALES”. 
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EDITORIAL
En New Holland Agriculture comenzamos el año renovados, con 

mucha energía y grandes expectativas presentamos la nueva revista 
Nuestro Campo. Esta edición es una pequeña muestra de lo que nos 
permitió confirmar el 2020: el agro no se detiene nunca.

El año pasado fue atípico para todos los sectores de la industria 
y el nuestro no fue la excepción. Sin embargo, somos parte de esas 
actividades que tienen un rol esencial para el desarrollo de la sociedad, 
y fieles a lo que significa nuestra marca, duplicamos esfuerzos y 
mantuvimos esa cercanía con el cliente que forma parte de nuestra 
personalidad, atendiéndolo y brindándole todas las herramientas y 
servicios necesarios para que puedan continuar produciendo alimentos.

Durante la pandemia, nuestra amplia red de concesionarios siguió 
atendiendo cumpliendo rigurosos protocolos sanitarios para preservar 
la salud de toda la familia New Holland (clientes y colaboradores) y de 
todas las comunidades de las que formamos parte, y para garantizar la 
continuidad del trabajo esencial del campo.

En New Holland Agriculture estamos En Todo Momento, estamos 
presentes en cada etapa del proceso de trabajo de los productores 
de todo el país. Acompañar a nuestros clientes es lo que nos alienta a 
seguir trabajando e incorporando nuevas soluciones para maximizar el 
rendimiento de los campos argentinos.

Sin dudas este año continuaremos estando cerca, aprovecharemos 
los beneficios de la “virtualidad” que nos dejó el año pasado pero 
deseamos volver a encontrarnos físicamente.

¡Buena lectura!

Rafael Manfroi Miotto
Vicepresidente de New Holland 

para América Latina.

Escriba a New Holland  
Nuestro Campo para hacernos 
llegar sus opiniones, sugerencias 
y consultas:

New Holland Nuestro Campo

Montañeses 2641 2º D (1428)

Buenos Aires, Argentina

Tel: (5411) 4786-9633

E-mail: fmayer@pg1.com.ar

NEW HOLLAND ARGENTINA
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Nuestro Campo es una publicación 
de New Holland para Argentina.

Los artículos aquí publicados no 
representan, necesariamente, la 
opinión de la empresa sobre el asunto. 
La reprodución total o parcial del 
contenido está permitida siempre que 
se identifique la fuente.
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FAM IL IA Y TR ADIC IÓN

5

Javier Brienza es Ingeniero 
Agrónomo y desde hace más de 
10 años se dedica a brindar
servicios agropecuarios en la 
localidad de Catriló, una ciudad 
de 7.500 habitantes ubicada al 
este de la provincia de La Pampa.

5

10
Pasión, amor y tradición 
son las palabras que 
definen a la perfección 
lo que siente Iván Rosso 
cuando habla del campo. 
Desde Arequito, provincia 
de Santa Fe, se dedica al 
trabajo rural desde hace 
más de 25 años.15

Mujeres con los 
pies en el campo 

Toda una vida 
dedicada al 
trabajo rural

Acompañando a la 
tercera generación 
de productores 
pampeanos 

SUMARIO

Jésica Olivo es un gran ejemplo 
de perseverancia y su historia de 
vida se convierte en un faro para 
todas las mujeres que quieren 
trabajar en y por el campo. 

Javier Brienza es Ingeniero Agrónomo y desde hace más 
de 10 años se dedica a brindar servicios agropecuarios 

en la localidad de Catriló, una ciudad de 7.500 
habitantes al este de la provincia de La Pampa. 

Acompanando a la 

tercera generacion 

de una familia 

de productores 

pampeanos
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Javier lleva el amor por el trabajo rural 
en la sangre y es tercera generación de 

productores agrícolas. La historia familiar 
comienza en 1925, cuando con tan solo 9 
años y siendo el mayor de cuatro hermanos, 
su abuelo Santos Brienza debió hacerse 
cargo de su familia. Oriundo de un pequeño 
pueblo al oeste de la provincia de Buenos 
Aires, decidió irse a vivir a la quinta de sus 
tíos, quienes se dedicaban a la explotación 
agropecuaria. Allí le prestaron caballos y 
unos arados con los que comenzó a brindar 
servicios para terceros. En la década del 
‘40 se asentó en Catriló y años más tarde 

logró comprar un lote de tierra para 
finalmente unir para siempre su 

familia al trabajo en el campo.

EL CONTRATISMO 
RURAL COMO 
HERENCIA DE 
FAMILIA 

Javier Brienza tiene 
actualmente una empresa 
unipersonal donde es 
técnico y administrativo, 
mediante la cual se 
dedica a la producción 

agropecuaria y brinda 
servicios de cosecha como 

contratista. Su padre, Néstor, 
se convirtió en su socio más 

importante, y es con quien 
trabaja codo a codo todos los días. 

La familia forma parte del ADN New Holland 
y se sienten muy orgullosos de ello. 

“La marca New Holland es sinónimo de 
gran familia. Esto se refleja en el trato que 
uno recibe en cualquiera de los lugares en 
donde le toque interactuar, ya sea con un 
mecánico, un dueño de concesionario o con 
alguna persona que ocupa algún puesto de 
jerarquía dentro de la marca. Se traduce en 
que el usuario siempre encuentra a alguien 
dispuesto a escuchar sus planteos y en 
ocasiones están abiertos a realizar los cambios 
que uno sugiere”, cuenta Javier. 

SIMPLEZA Y CALIDAD  
EN LAS COSECHADORAS  
NEW HOLLAND 

Las cosechadoras CR6.80 y CR6080 son 
las aliadas de Brienza para acompañar su 
trabajo diario en las llanuras pampeanas. Su 
elección se debe en primer lugar a la simpleza, 
no solo en la construcción de la máquina sino 
especialmente en su funcionamiento; y por 
otro lado, en la calidad de trilla que poseen. 
“No son maquinarias complicadas para 
operar ni presentan mucha complejidad para 
desarmarlas para su mantenimiento. Además, 
son muy sencillas de regular para los distintos 
cultivos y se adaptan muy bien a las diferentes 
condiciones de suelo. Tienen muy buena 
capacidad de trilla por HP de potencia, esto 
está fundado en el sistema de doble rotor que 
funciona de manera extraordinaria”,  
cuenta Javier. 
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UN MENSAJE PARA LOS PRODUCTORESJavier conoció a New Holland de la 
mano de Carlos Trepat, un contratista y 
productor de la zona de Carlos Casares 
(Buenos Aires), con quien trabajó apenas se 
recibió de Ingeniero Agrónomo. Él tenía dos 
cosechadoras de la marca que realizaban 
tareas con gran eficacia. “Carlos fue quien 
me dio la primera gran mano para que yo me 
inicie en el mundo del servicio de cosecha y, 
lo más importante, fue quien me hizo conocer 
a la familia New Holland”, señala el cliente. 

EL  CAMPO NO SE DETIENE 
Si hay un sector que debe continuar 

siempre activo es el campo. Durante la 
pandemia que sorprendió al mundo y obligó 
en muchos casos a modificar formas de 
trabajo, Javier logró trabajar con normalidad, 
siempre atendiendo a los protocolos 
adecuados. 

“Implementamos protocolos dentro del 
equipo. Nadie, ni siquiera yo, podía subir a 
la cabina de la máquina a dar unas vueltas 
con el maquinista, el carrero no tocaba los 
papeles que le acercaban los camioneros, los 
camiones se paraban en un sector del lote 
lejos del campamento e incluso debimos 
evitar la tradición de compartir el mate con 
un compañero”.

“¡Argentina crece 
  con el campo! ”, 
            comenta javier

“Estoy convencido que siempre 
existen oportunidades, lo único 
que no hay que hacer es bajar los 
brazos y darse por vencido. Habrá 
quien dirá que ya está cansado, que 
es siempre lo mismo y también es 
verdad, pero no por eso podemos 
dejar todo y privarnos de la 
bendición de poder estar en una 
actividad que se desarrolla al aire 
libre y sobre todo entender que 
somos un eslabón fundamental en 
la producción de alimentos”.  
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MUJER EES RUR ALES

Jésica Olivo es Ingeniera 
Agrónoma, contratista rural y 

productora oriunda de la provincia 
de Córdoba. Nacida en San Antonio 
de Litín y residiendo actualmente 
en Alicia, una pequeña localidad del 
interior cordobés, vivió siempre con 
los pies en el campo: “Desde que 
nací estoy en el campo, mi infancia la 
pasé dentro de casillas rurales. Esta 
es mi vida, me encanta estar al aire 
libre”, cuenta Jésica. 

Sus padres se iniciaron hace 
30 años como contratistas 
rurales, luego se convirtieron en 
productores y hoy en día Jésica 
continúa el camino junto a su mamá, 
con quien fundó Don Pedro, una 
empresa de servicios agropecuarios 
con la que brindan servicios de 
cosecha, siembra, movimiento de 
tierra, transporte, extracción y 
embolsado de cereal, entre otras 
tareas vinculadas al agro. 

 “Desde que nací 
estoy en el campo, 
mi infancia la pasé 
dentro de casillas 
rurales. Esta es mi 
vida, me encanta 
estar al aire libre”, 
cuenta Jésica. 

Mujeres 

con los 

pies en el 

campo
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SIMPLICIDAD Y 
ECONOMÍA 

Permitir que las tareas de 
mantenimiento se realicen de 
forma rápida y sencilla es una 
de las principales características 
de los equipos de New Holland 
Agriculture, y en la línea de 
tractores T7 este concepto fue 
llevado al extremo. La apertura 
total de la campana, el diseño de 
los componentes, los radiadores 
basculantes y el tanque de 
expansión son algunos de los 
elementos desarrollados para 
reducir el tiempo de inactividad 
del equipo, asegurando una 
mayor productividad en todas 
las tareas. 

“Hace poco tiempo 

adquirimos un 

nuevo tractor T7 y 

es la primera vez 

que contamos con 

un equipo de alta 

tecnología. Estamos 

muy satisfechas con 

su rendimiento, 

sin dudas mejoró 

la calidad y 

productividad de 

nuestro trabajo”.

PASIÓN POR LAS 
MÁQUINAS 

Todos los trabajos en el campo 
entusiasman a Jésica, sin embargo el 
servicio de cosecha es su preferido. 
“Me apasiona estar arriba de la 
cosechadora, me genera mucha 
paz. En mis momentos libres subo 
a despejarme arriba de la máquina 
y a veces si se puede manejo”, 
destaca. 

Además, Jésica resalta el 
hecho de mixturar sus estudios 
académicos con la experiencia y 
la historia familiar, ya que también 
brinda servicios de asesoramiento 
técnico, por lo que disfruta de ver 
el manejo completo del cultivo. 

Continuar con esta tradición 
la invita a superarse día a día, 
sin abandonar su pasado pero 
construyendo siempre con la 
mirada en el futuro, y señala: 
“La situación que vivimos con 
la pandemia hace todo un poco 
más complejo, pero siempre 
estamos pensando positivamente 
en estrategias que nos permitan 
seguir avanzando y creando nuevos 
proyectos”. 

“La calidad de trilla 
de la cosechadora 

es excepcional. 
Me parece una 

herramienta con alta 
tecnología y muy 

simple”. 
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PAS IÓN POR EL C AMPO

Pasión, amor y tradición son las palabras que definen 
a la perfección lo que siente Iván Rosso cuando habla 

del campo. Desde Arequito, provincia de Santa Fe, se 
dedica al trabajo rural desde hace más de 25 años. 

“Estoy en el rubro desde que 
terminé la secundaria. Mi viejo 
tenía máquinas cosechadoras, mi 
abuelo también. Desde chiquito 

iba con ellos al campo y ahora 
elegí seguir en esto. Toda mi vida 
me dediqué a esta actividad”.  

La historia de su familia en el mundo del agro 
no termina ahí. Su hijo Tomás tiene 22 años, estudia 
Ingeniería Eléctrica y en sus ratos libres o vacaciones lo 
ayuda en la reparación de las máquinas, en una verdadera 
demostración de amor por los fierros. “El campo ya 
forma parte de mi familia”, expresa Iván.  

El tractor cuenta con un motor 
FPT Industrial con 6 cilindros y 
turbo con Intercooler, y tiene 
versiones que alcanzan los 242 
HP considerando el EPM (gestión 
automática de potencia) o 234 
HP de potencia nominal. El alto 
rendimiento también se destaca 
en esta línea de tractores, como 
resultado de la combinación del par 
más alto del mercado con el menor 
consumo de combustible en el 
segmento.

MUJERES EN CAMPAÑA 
Jésica es un gran ejemplo de 

perseverancia y su historia de vida 
se convierte en un faro para todas 
las mujeres que quieren trabajar en 
y por el campo. 

“Ser contratista y mujer a la vez 
es un poco difícil pero no imposible. 
A mi me encanta lo que hago, me 
da mucha satisfacción día a día 
poder vencer esto de que la mujer 
pueda trabajar en el campo”, señala 
orgullosa. 

Una gran 
mujer en 
campana

Toda una vida dedicada

al trabajo rural

Toda una vida dedicada

al trabajo rural
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RECORRIENDO DE PUNTA A PUNTA EL PAÍS
Junto a su socio Fernando D’María, en 2014 Iván 

fundó una empresa con la que recorren el país realizando 
trabajos de cosecha. A tono con lo mejor de la esencia de 
New Holland, que está presente de norte a sur y de este 
a oeste, Iván Rosso deja su huella en Santiago del Estero, 
Salta, Buenos Aires, Córdoba, Comodoro Rivadavia y 
distintas ciudades de nuestra tierra cosechando soja, maíz y 
trigo, entre otros cereales y legumbres. 

Su última adquisición fue una Cosechadora 
CR 7.90. Un verdadero orgullo argentino. 

Rosso conoció New Holland por 
recomendación del concesionario Demagro y 
según él “fue amor a primera vista”. “Desde el 
primer momento estuvimos muy conformes 
con la marca y con los productos, quedamos 
muy sorprendidos por los resultados. Es muy 
satisfactorio trabajar así, son máquinas que 
andan muy bien”, destaca el cliente.

“La limpieza y el 
cereal que entregan 
los modelos CR no 
tienen comparacion con 
ningun competidor en 
el mercado ”.

Este equipo es conocido 
por su calidad y eficiencia, 
se trata de una máquina 
ágil para el contratista. Sus 
principales características 
que posee dentro del 
grupo 7, es el motor más 
grande de la categoría con 
425hp, además posee el 
mismo sistema industrial 
que la 8.9 con rotores 
de 22” y para orgullo 
argentino la cosechadora es 
íntegramente fabricada en 
la planta de Córdoba. 
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SIEMPRE JUNTO AL PRODUCTOR 
Mariano Basilio, Gerente de Ventas del 

concesionario Demagro ubicado en la localidad de 
Arequito, provincia de Santa Fe, es uno de los asesores 
de Iván Rosso respecto a la adquisición de nuevos 
equipos. Luego de un año atípico para todos, comparte 
sus reflexiones sobre el mercado y detalla los motivos 
por los que recomienda New Holland a sus clientes, 
haciendo especial hincapié en el servicio de posventa, 
la calidad de sus productos y también la innovación 
tecnológica de la marca. 

“Las condiciones comerciales 
para la adquisición de las 

unidades es muy acorde a lo 
que necesita el cliente, New 

Holland es una marca que ofrece 
un ambiente de familia para sus 

clientes y amigos”.

Si algo destaca a los concesionarios que trabajan con 
New Holland es el servicio completo que se ofrece en 
todo el proceso de adquisición de un equipo. Desde 
la asesoría previa hasta el servicio técnico y venta de 
repuestos originales. 

“Nuestra mayor ventaja es contar con 12 mecánicos 
con experiencia. Poseemos además un equipo de 
24 personas en servicio las cuales están full time en 
atención al cliente”, cuenta Mariano. 

Si bien el trabajo en la pandemia fue complejo 
ya que requirió adaptarse con rapidez a un nuevo 
contexto, el contacto con los clientes no se perdió 
nunca, lo que se plasmó en el balance de cierre de año.

“El mercado en principio se mostró 

temeroso pero con el correr 

del tiempo se fue acomodando 

permitiéndonos cerrar un año muy 

importante de ventas de unidades, 

esperamos al principio una baja 

considerable pero en el segundo 

semestre se evidenció un fuerte 

respaldo del campo a las empresas 

con la inversión en maquinarias”.

Mariano Basilio
Gerente de Ventas de Demagro

TR IGO

Con su última adquisición, la nueva CR 7.90, Iván 
Rosso trabaja en la siembra y cosecha de trigo 

en distintas localidades del país. Argentina es uno de 
los mayores exportadores globales de este cereal y 
nuestros productores son expertos de todo su ciclo 
productivo. 

Los siguientes datos fueron aportados por el 
Ministerio de Agricultura, Ganadería y Pesca del 
Ministerio de la Nación y permite dimensionar la 
importancia que esta actividad posee para la economía 
de nuestro país.

Mercado total
de trigo

Mercado total
de trigo
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¡Sumate a nuestras 
Redes Sociales y 

conocé las novedades 
de la marca!

https://www.facebook.com/NewHollandArg/ 

https://www.instagram.com/newhollandarg 

https://twitter.com/newhollandarg 

https://www.tiktok.com/@newhollandarg

Total Pais

Sup. Sembrada (Ha) 

Sup. Cosechada (Ha) 

Producción (Tn) 

Rendimiento (Kg/ha) 

Fuente: Ministerio de Agricultura, Ganadería y Pesca del Ministerio de la Nación: 
Dirección Nacional de Agricultura - Dirección de Estimaciones Agrícolas.

Stock inicial Stock finalProducción Exportación Industria

Balance oferta y demanda 2019/2020, 
Trigo (Tn) 1/12/2019 hasta 30/11/2020

Provincia

BUENOS AIRES

CATAMARCA

CHACO

CÓRDOBA

CORRIENTES

ENTRE RÍOS

JUJUY

LA PAMPA

SALTA

SAN LUIS

SANTA FE

SANTIAGO DEL ESTERO

TUCUMÁN

Sup. Sembrada

2484078

27200

168098

1448787

2500

475000

4580

335700

82398

19250

1300500

500300

98150

Sup. Cosechada

2410907

26330

166253

1368281

1600

474300

4580

288800

82398

15450

1291399

500300

94610

Comparativo  Siembra y cosecha según provincia




