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LAS UVAS EN 
BUENAS MANOS
El éxito del contratista argentino se debe a las 
vendimiadoras Braud que agilizan la cosecha.

FOTOGRAFÍA
Continúa la exposición 
itinerante del Premio New 
Holland de Fotoperiodismo.

CLIENTE
Un productor ecuatoriano 
nos presenta sus máquinas.



EDITORIAL

Es un placer como siempre presen-

tar un nuevo número de esta revista, ya 

que es una manera de conectarnos con 

todos los países de América Latina, y 

así poder contarles nuestras novedades 

y conocer a distintos clientes para que 

nos cuenten sus experiencias arriba de 

las máquinas New Holland.

Es por eso que con orgullo po-

demos decir que la nueva fábrica que 

CNH posee en la provincia Argentina 

de Córdoba ya está produciendo ma-

quinaria agrícola, y que recientemente se ha duplicado la in-

versión en el país, con el objetivo de aumentar los niveles de 

producción de equipos que abastecerán al mercado local y la-

tinoamericano.

Equipos que estarán en manos de nuestros clientes, que 

son nuestro principal motor para seguir trabajando y creciendo 

como marca. En este número, queremos presentarles a pro-

ductores de Ecuador, Honduras y Argentina, que nos contaron 

sus experiencias arriba de las máquinas New Holland.

En relación a las máquinas, la firma extiende su línea de 

productos con la llegada de la cosechadora CR6080, de clase 

VI, y el tractor T5070 de 113 cv. Dos equipos que tendrán una 

importante participación en el mercado gracias a su alta tecno-

logía y desempeño en el campo de trabajo.

Números pasados adelantamos que el 2012 llegaba con 

muchas novedades y excelentes noticias, y creo que lo estamos 

cumpliendo: nuevos modelos y una fábrica que lanzará máqui-

nas que se adecuarán perfectamente a los requerimientos de los 

productores en las distintas regiones de América Latina. 

Un fuerte saludo a todos y disfruten de la lectura.

Buenas noticias

Bernhard Leisler Kiep
Vicepresidente de New Holland 
para América Latina.

Bernhard Leisler Kiep
Vice-Presidente New Holland Agrícola
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-Participación en la feria Argentina Expoagro 2012.
-Premios internacionales.

Un cliente argentino nos muestra cómo trabaja 
la uva con las vendimiadoras Braud.

New Holland lanzó la nueva cosechadora 
CR6080.

El nuevo tractor T5070 se presenta como una exce-
lente opción para el productor.

La nueva planta industiral instalada en Argentina 
anunció nuevas inversiones.

Un cliente ecuatoriano nos cuenta porqué no cambia de 
marca hace 38 años..

Un empresario hondureño explica el trabajo en el ingenio 
más importante  del país con las máquinas New Holland.

La firma participa de la  cumbre de las Naciones Unidas 
sobre el desarrollo sostenible Río+20.
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Nuevos lanzamientos 

El stand de New Holland presentó su más variada línea de productos en los cuatro días de exposición.

8.

Mirko Gospondnetich será recor-
dado como el cliente que adquirió la 
primera máquina producida en la nue-
va fábrica de New Holland instalada 
en la localidad de Ferreyra, provincia 

de Córdoba. Se trata de la CR9060, 
una cosechadora que lo ayudará a 
trabajar y brindar un mejor servicio 
a su cartera de clientes en la zona de 
Pergamino.

Ya cayendo la tarde del primer 
día de la feria Expoagro, el gerente 
Comercial de New Holland para Ar-
gentina, Ignacio Barrenese, rindió los 
honores y entregó la primera máquina 
argentina a Gospondnetich.

Fue Agritecno, el concesionario 
de Pergamino, el responsable de que 
Mirko no solamente recibiera el equipo 
sino que también fuera su primer New 
Holland. “Es un gran honor recibir 
una cosechadora como la CR, ya que 
me ayudará en el trabajo con mis 
clientes. Ellos siempre buscan a los 
contratistas con las mejores máquinas 
del mercado”, aseguró Mirko luego de 
la entrega.

en la última edición de Expoagro 2012

New Holland entregó la primera 
cosechadora producida en Argentina

Como ya es habitual, New Ho-
lland participó en una nueva edición 
Expoagro, la exposición agrícola más 
importante de Argentina, para mos-
trar toda la oferta de productos y sus 
lanzamientos más recientes, como los 
tractores T8 (389 cv) y T5070 (115 cv). 
En un gran stand de dos pisos, la marca 

realizó la presentación de los dos equi-
pos que ya está ensamblando en la fábri-
ca que tiene en la provincia de Córdoba. 
Se trata de la cosechadora CR9060 y de 
los tractores de la línea TDF. Durante 
la feria se realizó un evento en el que se 
hizo la entrega de la primera cosecha-
dora CR9060 ensamblada en el país. 

Con respecto a los lanzamientos, cabe 
resaltar que el modelo T8, con sus 389 
cv de potencia, se convirtió en el tractor 
de mayor potencia fabricado en Latino-
américa. También se presentó el tractor 
T5070, que cuenta con una transmisión 
12x12 Power Shuttle con inversor elec-
tro hidráulico.
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suerte y la lluvia fue correcta e 
ideal para la plantación. Además 
preferimos trabajar de noche ya 
que es más tranquilo y no hace 
tanto calor, lo que hace que la uva 
no se oxide y corra menos riesgo 
de arruinarse”.

Tomás reconoce el funciona-
miento de la máquina pero valo-
ra el trabajo del concesionario: 
“Muchos competidores tienen un 
mecánico propio, pero yo prefie-
ro llamarlos a ellos que sin im-
portar el clima o la hora, vienen 
y te solucionan el problema en 
pocos minutos”. Agrega a modo 
de anécdota: “El otro día eran 
las 9:30 de la mañana y tuvimos 
un pequeño inconveniente con la 
máquina. A las 10:15 estaban acá 
y a las 11 ya estábamos cosechan-
do de nuevo”. 

“Mendoza es sinónimo de 
vino, pero con el cuidado corres-
pondiente, se puede obtener un 
producto aceptable en distintos 
lugares, como en la provincia de 

La Pampa. El año pasado cose-
chamos en tres fincas de allí que 
les vendieron sus uvas a Catena 
Zapata, una de las bodegas más 
importantes del país”, finaliza el 
productor.

NOTA DE TAPA

 “Quiero renovar las máquinas cada tres años”, reconoce Tomás Sánchez 
Ramirez.

Las uvas cosechadas se venden a bodegas como Trapiche, Santa Ana, Norton y Graffigna.

Las diferencias del racimo luego del trabajo de la vendimiadora  se ven a simple vista.

New Holland enamoró al contratista Tomás Sánchez 
en apenas unos minutos. El empresario tiene 
apenas dos años en el negocio del vino y tiene a 
bodegas como Trapiche entre sus clientes.

El señor
de las uvas

En la provincia de Mendoza 
el aire huele a vino, se respira uva 
en todo el hermoso paisaje del lu-
gar. Tomás Sánchez Ramírez es un 
contratista que lo sabe y demues-
tra el amor por su trabajo arriba 
de una vendimiadora Braud 9060. 
”Mendoza es sinónimo de vino”, 
concuerda: “Tanto es así, que el 90 
por ciento de las máquinas vendi-
miadoras están en esta provincia”. 

La historia de Tomás en el 
negocio del vino es breve pero 

exitosa: en sólo dos tempo-
radas al frente de su empre-

sa GSR Agronegocio ya 
tiene como clientes a las 

bodegas Catena Zapa-
ta, Navarro Correas, 

Trapiche, Norton y 
Graffigna. Nada 

mal para un 
contratista que 

un día descu-
brió el pro-
ceso de co-
secha y se 
enamoró 
al instante 
de todo lo 
que vino 

después.
“Un día char-

lando con Víctor Virdó, (respon-
sable del concesionario Agromaq, 
con presencia en la provincia) me 
contaba sobre estas máquinas que 
realizan exactamente el mismo 
trabajo que un hombre y no dañan 
la planta, y me entusiasmé hasta 
los dientes”. Tanto se entusiasmó,  
que para el año que viene ya tiene 
pedida otra igual. “La idea es re-
novar las máquinas cada tres años, 
porque al igual que los autos, a 
los tres o cuatro años ya le tienes 
que hacer ciertos ajustes que yo 
no quiero hacer. Prefiero comprar 
una nueva y tener mis vendimia-
doras al 100 por ciento”.

Para tener una idea de cómo 
trabajan estas máquinas, podemos 
decir que una sola vendimiadora 
Braud equivale al trabajo de 120 
personas trabajando una jornada 
de ocho horas. “Hoy somos tres 
hermanos, tres maquinistas y un 
asistente que lo trae la bodega 
para que controle y dé el OK al 
producto”. En las mejores condi-
ciones la máquina trabaja hasta 15 
horas por día.  	

“Claro que influyen otras co-
sas como el suelo y preferente-
mente el clima -afirma Tomás-, 
en esta cosecha tuvimos mucha 
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ración y excelente calidad de los granos.
La plataforma Superflex, que cuenta con un sistema de 

brazos de suspensión que garantiza una mayor flexibilidad 
de la barra de corte, permite que trabaje más cerca al sue-
lo. Este cabezal presenta un buen desempeño en diferen-
tes condiciones de cultivo sin importar que 
sea en superficies blandas o duras.

Debido a los sensores eléc-
tricos localizados en sus extre-
midades que promueven movi-
mientos de altura y fluctuación 
lateral con precisión, la platafor-
ma acompaña las irregularidades del 
terreno, lo que permite realizar cortes al ras del suelo 
y obtener un mejor desempeño. 

El buen funcionamiento de la plataforma, permite que 
la alimentación cuente con un flujo de cosecha uniforme y 
constante, distribuyendo el material por debajo del sinfín 
de los rotores.

Otra de las novedades de la CR6080 es el picador de 
paja, que fue exclusivamente diseñado para éste equipo y 
que requiere menor potencia del motor. Con dos opcio-
nes de rotación – 800 y 3.000 rpm –, permite diferentes 
longitudes de corte y sus contracuchillas son ajustables a 
través de una palanca lateral. 

Área de limpieza

La súper zaranda es otro de los diferenciales de ésta 
cosechadora clase VI de New Holland. Durante la co-
secha, debido a sus rejas laterales es capaz de actuar en 
terrenos con declive de hasta 15%, garantizando óptima 
eficiencia y alto rendimiento en las actividades. 

En estas condiciones, el operador no precisa reducir la 
velocidad, ya que un flujo de aire uniforme atraviesa 
las bandejas y mantiene la eficacia de la limpieza. El 
área de la CR6080 tiene 5,4 m2, hasta 50% más 
que las demás máquinas de la categoría.

Cabina

La cabina de esta máquna 
es la mayor y la más con-
fortable de la categoría. Su 
gran área con vidrios pro-

porciona amplia visibilidad y su asiento tiene suspen-
sión neumática, con dispositivo de ajuste longitudinal, 
de altura e inclinación. Con apoyos antivibratorios y 
revestimiento acústico, las vibraciones son práctica-
mente eliminadas y cuenta con bajos niveles de ruido. 

Está equipada con sistema Intelliview III, monitor 
de desempeño digital y la consola de mando se en-
cuentra en el apoyabrazos, brindando mayor confort 
al operador.

Para incrementar la seguridad durante la operación 
nocturna, la cabina cuenta con 14 luces delanteras que 
generan buenos niveles de luminosidad para que el 
operario pueda realizar mejor su trabajo.

Cuando New Holland lanzó la línea CR al mercado, 
los productores y contratistas conocieron una nueva 
tecnología aplicada a la cosecha: el sistema con doble 
rotor reafirmó la condición de la marca como líder 
mundial en el sector al ofrecer mayor calidad de granos 
y alta productividad.

Hasta ahora la familia CR se caracterizaba por estar 
conformada por equipos de gran envergadura de clase VII 
y IX, pero para llegar a un nuevo sector dentro del mer-
cado, New Holland desarrolló un nuevo modelo clase VI: 
la flamante CR6080, pensada para productores de menor 
envergadura que busquen la tecnología y productividad 
característica de la marca

Motor

La nueva CR6080 está equipada con motor electróni-
co New Holland de 280 cv de potencia, con sistema de 
inyección Common-Rail e intercooler, con bajos niveles 

de consumo y ruido. La transmisión es hidrostática, de 
cuatro velocidades y accionamiento electrohidráulico.

En tanto, el sistema hidráulico está constituido por un 
motor de 100cc, responsable por el desplazamiento y ma-
niobras de la máquina y por el sistema de inversión de 
la plataforma de corte, el elevador de paja y el molinete. 
Todos estos comandos son realizados a través de una pa-
lanca multifunción que facilitan la tarea del operador.

Además, como ocurre con todos los equipos de la lí-
nea CR, la 6080 cuenta con el sistema de doble rotor, que 
le brinda alta capacidad de cosecha y mayor calidad de los 
granos para satisfacer a los productores más exigentes. 

Sistema de cosecha

El doble rotor  junto a los cóncavos de grandes dimen-
siones, realizan una suave fricción en toda su extensión, 
grano a grano, con elevada fuerza centrífuga, contribu-
yendo para una gran capacidad de desgranamiento, sepa-

PRODUCTO

La CR6080 llega al mercado 
con una nueva plataforma que 
permite realizar cortes muchos 

más bajos para obtener el mejor 
resultado en la cosecha.
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La plataforma Superflex cuenta con un sistema de brazos de suspensión 
que garantiza una mayor flexibilidad de la barra de corte.

Está equipada con motor 
electrónico New Holland de 

280 cv de potencia y  sistema 
de inyección Common-Rail e 

intercooler.

El doble rotor junto a los cóncavos de 
grandes dimensiones, realizan una suave 
fricción en toda su extensión, grano a grano.

la familia CR
Se agranda
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“Trabajamos con la cosecha 
mecanizada hace cuatro años y 
los resultados se notaron al ins-
tante: las máquinas te brindan 
rapidez y una calidad de cosecha 
que es muy buena”, explica Gui-
llermo y reconoce la logística del 
concesionario local Agromaq: 
“Sabemos que si necesitamos 
algo, un representante aparece 
sin importar la hora para que no 
perdamos tiempo de cosecha”.

Cabe resaltar que esta bodega 
forma parte del grupo Peñaflor, 
líderes en todos los segmentos 
del mercado, que incluye (ade-
más de Trapiche) a las bodegas 
Santa Ana, Finca Las Moras, El 
Esteco, Michel Torino y Andean 
Viñas. Desde el 2011 este grupo 
concentra un excelente equipo de 
vinos que respetan el paladar del 
usuario. El grupo concentra el 
30% de participación de mercado 
y es el número 1 en exportacio-
nes de vino del país. 

La máquina
 

Guillermo explica que en época 
de vendimia las máquinas traba-
jan doble turno para poder llegar 
bien con los tiempos de entrega: 
“Tratamos de trabajar de noche 

también, ya que se aprovechan 
las bajas temperaturas y la falta 
de viento, esto hace que la uva 
no se oxide y se consiga un me-
jor resultado”.

 “La mayoría de las bodegas 
ya están trabajando con vendi-
miadoras y me imagino que en 
un par de años todas van a tener 
máquinas por el simple hecho de 
que rinde mucho más”. El jefe de 

Finca es claro y basta solamente 
con ver trabajar a los equipos: 
“La planta queda intacta y la la-
bor se hace demasiado rápido”.  

El enorme terreno de la bo-
dega Trapiche se adorna con los 
equipos trabajando sin parar y a 
toda velocidad, para llegar con 
los tiempos de la vendimia y así 
llenar de vino las mesas argenti-
nas y de todo el mundo.

New Holland A campo - ESPECIAL ARGENTINA

CLIENTE

José posa feliz junto a su tractor T8040 que lo ayuda  en la siembra de soja, máiz y trigo.

ESPECIAL ARGENTINA

Las bodegas Trapiche son conocidas en todo el 
mundo por su excelente calidad. Desde hace cuatro 
años optaron por trabajar con vendimiadoras y así 

mejorar su cosecha.

Las máquinas que cosechan

el vino 
más famoso

de Argentina

“La planta queda intacta y la labor se hace demasiado rápido”., explica Guillermo Yaciofano, jefe de Finca de la bodega Trapiche.

Las catas de vino son un clásico de la bodega 
Trapiche, con cientos de visitas por día.

Trapiche forma parte del grupo Peñaflor, que agrupa a las bodegas Santa Ana, Finca Las Moras, El 
Esteco, Michel Torino y Andean Viñas.

Es un placer visitar y recorrer 
las bodegas Trapiche: césped re-
cién cortado, limpio, ordenado y 
olor a vino en todos los salones. 
Guillermo Yaciofano es el jefe 
de finca y mayor responsable de 
la mecanización de la cosecha 
de una de las empresas de vino 
más importantes del mundo, de 
hecho, y citándolo, “estamos sép-
timos en producción a nivel mun-
dial”. Nada mal.

La bodega posee una vendi-
miadora Braud 9060L que trabaja 
en las fincas que la empresa tiene 
en San Juan: “Trabajamos allí y 
obviamente en Mendoza, donde 
contratamos el servicio de dos 
máquinas Braud 6060”. La 9060L 
es el último modelo que Braud 
lanzó al mercado, y Trapiche fue 
el primero en adquirirla: “Sabía-
mos lo que estábamos compran-
do”, reconoce seguro.



FotografíaNOTICIAS

New Holland exhibió las fo-
tos ganadores del 7° Premio New 
Holland de Fotoperiodismo en la 
Facultad de Agronomía de la Uni-
versidad de Buenos Aires.  Allí, 
cientos de estudiantes y visitantes 
se acercaron para poder ver los 
trabajos ganadores de una expo-
sición que contó con fotógrafos 
de Argentina, Brasil, Paraguay y 
Uruguay.

Fueron más de 1.900 trabajos 
que los prestigiosos miembros 
del jurado tuvieron que seleccio-
nar para llegar a un total de 40, 
que recorrerán durante todo el 
año distintas ciudades de los cua-
tro países organizadores.

El Premio New Holland de 
Fotoperiodismo se viene reali-
zando en Brasil desde 2005, en 

Argentina comenzó en 2007, y el 
año pasado se sumaron Paraguay 
y Uruguay. Este año, la 8° edición 

cuenta con la participación de 
Chile, que viene a dejar su huella 
en el certamen. 

El concurso se ha posicionado 
como uno de los más importantes 
de la región y 75 mil personas ya 
asistieron a sus 125 exposiciones 
realizadas en 80 ciudades del in-
terior de Argentina y Brasil. 

Vale recordar que sigue abier-
ta la inscripción de la 8° edición 
hasta el 30 de junio. Los interesa-
dos pueden enviar sus imágenes a 
través del sitio de internet: www.
premionewholland.com

La muestra presentó a los ganadores 
de la 7° edición del concurso más 
importante del sector.

La Exposición del Premio New Holland de Fotoperiodismo

De Ciervo inauguró sus nue-
vas oficinas en Junín y lo celebró 
a lo grande con un cóctel en el 
que exhibió los últimos pro-

ductos de la marca y festejó el 
comienzo de lo que promete ser 
una larga relación junto a New 
Holland. 

La ceremonia de inauguración 
contó con la presencia de Igna-
cio Barrenese, gerente Comercial 
de New Holland Agrícola para 
la Argentina; Gabriel Tronchoni, 
responsable de Marketing de la 
marca; Gerardo Musich, gerente 
de Territorio para Buenos Aires; 
y la presencia especial del Mario 
Meoni, intendente de Junín. 
En las instalaciones del con-
cesionario, ubicadas en el Km. 
258 de la Ruta Nacional Nº 7, se 
ofrecerá a los clientes asesora-
miento técnico, servicios y una 
guardia de repuestos originales 
en la época de campaña.
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Nuevo concesionario 
de New Holland en Junín

Periodistas argentinos 
y brasileños recorren 
bodegas mendocinas

Un grupo de ocho periodistas 
argentinos y brasileños viajaron 
a la provincia de Mendoza para 
conocer tres bodegas locales y 
ver en acción las vendimiado-
ras New Holland trabajando en 
plena cosecha.
El recorrido incluyó las visitas a 
las bodegas Catena Zapata, Doña 
Paula y Trapiche: tres de las em-
presas más importantes del país 
que cuentan con vendimiadoras en 
sus campos.  
Los periodistas argentinos Veróni-
ca Salamanco, de la revista Chacra; 
Luis Machado, de Súper Campo; 
Jorge Ávila, del diario La Prensa y 

Diego Peydro, del programa Agro 
Tv que se emite por los canales 
Metro y Canal 13, viajaron junto 
a los brasileños Mauro Zafalon, 
del periódico Folha de São Paulo; 
Marli Lima, de la revista Valor 
Económico; Vera Ondei, de Din-

heiro Rural; y Kelli Pelisser, de la 
revista Zero Hora. 
En los tres días que duró el viaje, 
los periodistas participaron de 
distintas catas de vino a cargo de 
los ingenieros agrícolas y enólogos 
de cada unas de las bodegas.

pasó por Buenos Aires

La nueva edición cuenta con la participación de Chile, que se suma a Argentina, Brasil, 
Paraguay y Uruguay.

Los festejos de la inauguración del nuevo concesionario contó con todo el equipo New Holland.

Los periodistas se llevaron suficiente información para poder describir el trabajo de las 
vendimiadoras.

Se recibieron más de 1.900 trabajos para 
seleccionar un total de 40 fotografías que 
recorren distintas ciudades de Latinoamerica.
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Holland convocó a más de cien fabricantes nacionales, 
funcionarios del gobierno nacional y representantes de las 
cámaras del sector, para promover el desarrollo de pro-
veedores locales de componentes de tractores, cosechado-
ras y motores para su complejo industrial.

En uno de los salones en donde se realizó el evento 
se montaron algunas de las piezas que las empresas loca-
les deben fabricar en caso de transformarse en provee-
dores de la firma. En ese contexto, la ministra recorrió el 
showroom y se mostró conforme con las partes expuestas.

La fábrica

El complejo industrial de Córdoba generará un total 
de 600 empleos directos y 1500 indirectos. Originalmente 
la planta iba a contar con una nave industrial de 20 mil 
metros cuadrados cubiertos pero el proyecto se ha au-
mentado a dos naves industriales con 25 mil metros cua-
drados cubiertos en total; y el terreno, que originalmente 
tenía 80 mil metros cuadrados, se ha llevado a 205 mil me-
tros cuadrados. Esto implica un espacio disponible para 
potenciales expansiones del sector productivo. 

Según las estimaciones, se espera que a fin de año fi-
nalice la construcción del parque industrial y que durante 
el año próximo se comience con la fabricación integral de 
maquinaria agrícola.

El establecimiento contará con la misma tecnología y 
estándares de calidad que los otros centros de producción 
que posee el grupo en los demás continentes.

Los productos nacionales

Las cosechadoras axiales CR9060 (354 cv y 10.600 
litros de capacidad) se diferencian por su sistema de 

trilla de dos rotores axiales (exclusivo de New Ho-
lland) y el sistema de zaranda y zarandón, que brin-
dan una alta capacidad de cosecha, con el mejor tra-
tamiento del grano. Además, dentro de la cabina, el 
operador cuenta con tecnología y confort de clase 
superior. 

Por su parte, los tractores de la línea TDF (hasta 
85 cv) están equipados con motor de 3 cilindros de 
hasta 2930 cc y 80 litros de tanque de combustible. 
Los TDF son tractores fruteros  ideales para la rea-
lización de limpieza entre líneas de plantas ya que 
pulveriza con turbinas. El escape va por debajo de la 
máquina sin molestar lo cosechado. Esto lo convier-
te en una máquina ideal para la recolección de frutas. 

El CEO del Grupo Fiat, Sergio Marchionne, se reunió 
con la presidenta argentina Cristina Fernández para dar a co-
nocer las novedades sobre la inversión que se realizará en la 
nueva fábrica que Case-New Holland tendrá en la provincia 
Argentina de Córdoba, llegando así a 200 millones de dó-
lares, el doble de lo que se anunció en abril del año pasado, 
cuando se comunicó la instalación del complejo industrial.

“Case New Holland confirma y refuerza su compromiso 
con el país al desarrollar un centro de excelencia para la pro-
ducción y la exportación de maquinaria agrícola y de motores 
diesel de alta tecnología y con alto contenido local”, destacó 
Marchionne durante el encuentro.

Luego de la reunión que mantuvieron directivos de la 
firma con Cristina Fernández, recorrieron la explanada de 
la Casa de Gobierno, donde se exhibieron las máquinas na-
cionales que estarán trabajando en los campos argentinos. 
La planta ubicada en la localidad de Ferreyra ya produce co-
sechadoras CR9060 y tractores de la línea TDF con sus mo-
delos 65, 75 y 85.

Proveedores nacionales

Semanas antes, la ministra de Industria de Argentina, 
Débora Giorgi, participó de una reunión en la que New 

FÁBRICA

Cada vez

Case New-Holland anunció inversiones 
adicionales para la fábrica que está 

construyendo en la provincia argentina de 
Córdoba, donde ya se producen tractores y 

cosechadoras de la marca.

más grandes

La ministra de Industria de Argentina, Débora Giorgi, participó de una 
reunión en la que la firma convocó a cientos de proveedores.

Cristina Fernández se mostró entusiasta con las nuevas máquinas New 
Holland.



New Holland A campo
13

permite incrementar la producti-
vidad del usuario al tiempo que 
aprovecha mejor el tiempo. Su 
alta reserva de torque del 35 % le 
brinda agilidad y versatilidad en 
los momentos en los que el trac-
tor está siendo exigido.

Este tractor cuenta con una 
excelente optimización para lle-
var adelante trabajos que requie-
ren el uso de la toma de fuerza, 
ya que cuenta con una transmi-
sión independiente que asegura la 
máxima transferencia de potencia 
al implemento.

Más confort

La cabina del T-5070 presenta 
varias mejoras para incrementar 
el confort del operador, permi-
tiendo que esté más descansado 
y concentrado en su trabajo, al 
tiempo que aumenta su produc-
tividad. Por ejemplo, la transmi-
sión electro-hidráulica permite 

New Holland presenta el 
nuevo tractor T-5070 4wd cabi-
nado. Se trata de un equipo que 
desarrolla una potencia de 113 
hp y que está equipado con una 
transmisión 12x12 con inversor 
hidráulico y una capacidad de le-
vante de 5.740 Kgs.

Los tractores T-5070 cuentan 
con motores New Holland con 
certificación de emisión de gases 
contaminantes Tier III de 4,5 l, 

que ofrecen alto rendimiento, lo 
que se traduce en una mejor pres-
tación en la relación consumo/
potencia, gracias a los 4 cilindros 
turbo intercooler.

Según el responsable de Mar-
keting para New Holland Argen-
tina, Gabriel Tronchoni, el T5070 
llega “para cubrir, entre otras apli-
caciones, el segmento de los trac-
tores para ganadería”. Y agrega: 
“Este modelo es ideal para utili-

zarlo con una pala frontal gracias 
a su transmisión Power Shuttle 
12x12 con inversor electrohi-
dráulico sincronizado, que agiliza 
las tareas en estas aplicaciones”. 
Estos robustos equipos vienen 
equipados con un tanque de com-
bustible de 127 litros de capaci-
dad, lo que aumenta su autono-
mía y permite jornadas de trabajo 
más prolongadas realizando me-
nos recargas. Esta característica 

LANZAMIENTO

El nuevo T-5070 desarrolla una potencia de 
113 Hp y está equipado con una transmisión 
hidráulica 12x12.

El tracor T-5070 es ideal para utilizarlo con una gran variedad de implementos  gracias a su transmisión Power Shuttle 12x12 con inversor 
electrohidráulico sincronizado.

Los equipos están equipados con un 
tanque  de combustible de 127 litros de 
capacidad, lo que aumenta su autonomía 
y permite jornadas de trabajo más 
prolongadas.

Los tractores T-5070 cuentan
con motores New Holland con
certificación de emisión de gases
contaminantes Tier III.

en un mismo tractor

Productividad 
y confort
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que el usuario invierta la marcha 
rápidamente sin necesidad de 
usar el embrague.

“Cabe destacar su diseño in-
novador de última generación, su 
eficiente y potente motor y una 
cabina con las mayores comodi-
dades para el operador que pasa 

largas jornadas de trabajo, sin 
dudas la mejor opción para este 
tipo de aplicaciones”, explica 
Tronchoni.

En el interior de la cabina, el 
nivel de ruido se ha reducido a 75 
dBA. Para alcanzar este valor, se 
ha modificado el diseño del mo-
tor y la transmisión, que también 
disminuyó las vibraciones.

“Una vez más, New Holland 
está a la vanguardia de la tecno-
logía y satisfaciendo las necesida-
des de cada productor en particu-
lar”, finaliza el especialista.



dora TC57 y a los  tractores TS110 y tres TS6020: 
“Nunca vamos a cambiar estas máquinas azules, lo 
más probable es que mi padre no me lo permita”, 
bromea cuando habla sobre sus equipos.

“Tiene 77 años y sigue arriba de los tracto-
res”, cuenta con orgullo. “Él más que nadie puede 
describir el paso del tiempo de las máquinas New 
Holland ya que estuvo siempre presente cuando 
llegaba una nueva”, cuenta Hugo, que creció y se 
crió en el campo hasta convertirse en el encargado 
del negocio familiar. 

“Las cosechadoras son estupendas, ya que, por 
ejemplo, poseen un segundo cilindro que sirve para 
que el proceso de corte se complete al 100% sin 
que haya posibilidad de pérdida. La máquina aplica 
la primera fase y dependiendo de la humedad del 

día, ciertos granos no alcanzan a ser molidos. Ahí es cuando el 
segundo cilindro termina el trabajo, dejando el terreno comple-
tamente trabajado”, explica el productor.

La empresa familiar presta servicios para la cosecha de ce-
reales en la provincia de Los Ríos. Al respecto, Hugo señala: “El 
año anterior cosechamos 880 hectáreas de chía (una de las plan-
tas con mayor concentración de Omega 3 y un alto grado de 
proteínas y fibra). Es una planta delicada que no soporta heladas 
y que necesita mucho sol”.

“Además del trabajo como contratistas tene-
mos ochenta hectáreas propias pero que al estar 
a tres mil metros de altura se nos complica un 
poco cosechar”, explica Hugo, quien trabaja 
con papa, trigo, cebada y maíz suave. “Jamás 
descuidamos nuestro campo, pero la priori-

dad es la prestación de servicios”.
El agroempresario subraya que su relación con el distri-

buidor local J. Espinosa Z. S.A.  es buena y es una de las ra-
zones por las cuales decidieron continuar equipándose con 
máquinas New Holland: “Para nosotros es mucho más fá-
cil unificar todo y manejarnos con Espinosa ante cualquier 
inconveniente que tengamos. Por suerte nunca hemos 
tenido problemas con los repuestos, que según tengo en-
tendido, otras marcas de la competencia sí lo tienen ya que 
demoran el tiempo de entrega. Eso con New Holland no 
pasa”. Hugo lo resume perfectamente: “Nosotros como 
productores no podemos permitirnos dejar estacionada 
una cosecha porque no tenemos repuestos. Los tiempos 
son limitados y cuando falla algo, los técnicos de Espinosa 
mueven el cielo para que nosotros sigamos trabajando”.

“Queremos más máquinas pero por el momento esta-
mos bien con estas”, explica, aunque aclara: “De más está 
decir que la próxima también será azul”. 
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PRODUCTOR

Un productor ecuatoriano 
de la provincia de Carchi 

declara su compromiso con 
la marca y cuenta porqué 
acompaña a la firma hace 

treinta y ocho años.

Hugo Narváez es, lo que se dice, un cliente de pura cepa. 
Junto a su padre trabajan únicamente con máquinas New Ho-
lland desde 1974: “Comenzamos con un tractor Ford 7600 que 
nos funcionó de maravillas, pero que no se compara con los 
modelos de ahora. Pensar que antes no existía el sistema 4x4, 
aunque uno estaba acostumbrado a ello y trabajaba con lo que 
tenía”, rememora con entusiasmo.

Hugo y su padre Luis Aníbal Narváez Guerra recientemente 
adquirieron la cosechadora TC5070, que se suman a la cosecha-

entre nosotros
Un apasionado
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Hugo también posee una cosechadora TC5070 .

Florinda Franco posa contenta junto al tractor de su hijo.

Hugo recibe feliz el tractor TS6020 , uno de los tantos tractores que posee.
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AGRONEGOCIOS

Gustavo Adolfo Ucles es un contratista de la lo-
calidad hondureña de Morocelí que posee cinco má-
quinas New Holland para trabajar en el ingenio local 
Tres Valles, una de las empresas más importantes y 
de mayor envergadura del país.

“Nuestra primera máquina New Holland fue un 
tractor TL90 que nos enamoró. Desde ese momen-

to queríamos cada vez más máquinas de la marca”, 
cuenta Gustavo, que además tiene un tractor TL95, 
dos 7010 y un 7020. Además, manifiesta que está “en 
proceso de comprar un tractor 7040 y un 6020” para 
agrandar su flota.

“Con las máquinas aplicamos herbicidas y reali-
zamos el ferticultivo, que se le denomina al proceso 

Un contratista y productor hondureño explica 
su amor por las máquinas New Holland y el 
trabajo que realiza para una de las empresas 
más importantes del país.

corazón azul
El productor del

de fertilización de las cañas”, afirma el agroempresa-
rio. Cuando el ingenio no está en época de cosecha 
realiza ensilajes para la Escuela Agrícola Panameri-
cana de Zamorano, donde “acarreamos alrededor de 
13 toneladas en vagones”, cuenta el empresario, que 
aclara: “Hace un año mi hijo se graduó en esta escue-
la y ahora trabaja conmigo junto a las ocho personas 
que se encargan de la operación y utilización de las 
máquinas”.

Sobre la calidad de los equipos y la relación con 
el representante de la marca en Honduras, Cemcol 
Comercial, el contratista asegura: “Los tractores son 

muy buenos, realmente increíbles, pero lo que más 
podemos resaltar es el servicio que ofrece el distri-
buidor ya que en cualquier momento del día nos ase-
soran si tenemos un problema”.

Ucles también posee 700 hectáreas de las cuales 
275 se las alquila al ingenio Tres Valles. “El resto es 
para ganado y para cosechar un poco de sorgo, maíz 
y camote”, cuenta y según detalla, los 45 mil litros de 
leche que produce se venden en su totalidad a la em-
presa nacional Sula, una de las compañías lecheras 
más importante del país. 

“La empresa la creó mi papá hace más de cua-
renta años pero hace veintitrés que trabajamos con 
máquinas. Antes el trabajo era manual y los tiempos 
eran otros”, recuerda el productor mientras asegura 
que los chicos hoy tienen suerte de crecer con un 
tractor como los que tiene él, ya que antes “el trabajo 
era pesado de verdad”.

Gustavo Adolfo Ucles trabaja para Tres Valles, uno de los ingenios  más importantes y de mayor envergadura del país.

El cliente sólo tiene elogios para las máquinas New Holland: “Son 
increibles”.
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MEDIO AMBIENTE

New Holland participa en la pro-
tección del medio ambiente mediante 
el patrocinio de la Cumbre de las Na-
ciones Unidas sobre el Desarrollo Sos-
tenible Río+20, que se desarrolla en la 
ciudad brasileña de Río de Janeiro. Esta 
cumbre sirve para asegurar el compro-
miso político con el desarrollo sosteni-

ble, la evaluación de los progresos rea-
lizados hasta la fecha, y hacer frente a 
desafíos nuevos y emergentes.

El evento se organiza en conjun-
to con la Convención de las Naciones 
Unidas de Lucha contra la Desertifi-
cación (UNCCD), la Convención del 
Marco de las Naciones Unidas sobre 

el Cambio Climático (CMNUCC) y el 
Convenio sobre la Diversidad Biológica 
(CDB), a celebrar los progresos realiza-
dos desde la primera Cumbre celebrada 
en Río de Janeiro en 1992.

El evento se alinea con su estrate-
gia de “Líder en Energía Limpia”. New 
Holland ha estado a la vanguardia de la 

ecológico
La firma patrocina la Cumbre de la 
ONU sobre el Desarrollo Sostenible 
en Río de Janeiro

agricultura sostenible en el medio am-
biente desde 2006, con un compromiso 
firme de proporcionar a los agriculto-
res y empresas agrícolas de las últimas 
tecnologías para reducir el impacto am-
biental de la agricultura, y, simultánea-
mente, aumentar la productividad y la 
sostenibilidad de agricultura.

Estos son algunos de los pilares de 
la Energía Limpia líder de New Ho-
lland, que sitúa en el corazón de la es-
trategia de desarrollo de productos en 
la generación de energía para la cosecha 
de la biomasa procedente de cultivos 
energéticos y residuos por los agricul-
tores, seguimiento de las emisiones de 

carbono, junto con el tractor NH2 ™ 
propulsado hidrógeno dentro del con-
cepto de energía agrícola independien-
te, y son poderosos ejemplos de trabajo 
de estos conceptos.

Franco Fusignani, Presidente de 
New Holland Agriculture, dijo: “La 
agricultura es un importante motor de 
la economía mundial, y la sostenibili-
dad agrícola es una prioridad para New 
Holland. Estamos comprometidos a 
incrementar la productividad agrícola 
al tiempo que mejora las credenciales 
medioambientales de la agricultura. 
Nos ayudará a superar algunos de los 
problemas mundiales más acuciantes 
como el cambio climático, la desertifi-
cación y la independencia energética, 
gracias a las emisiones globales y las 
iniciativas y soluciones tecnológicas en 
los mercados agrícolas, tanto maduros 
como emergentes”.

Compromiso

New Holland siempre proporciona a los agricultores y empresas agrícolas las últimas tecnologías para reducir el impacto ambiental.


